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Beatriz Iruacute;n Molina : Comprar en China. Recur sos clave para el emprendedor (Divulgacioacute;n)
(Spanish Edition) before purchasing it in order to gage whether or not it would be worth my time, and all praised
Comprar en China. Recursos clave para el emprendedor (Divulgacioacute;n) (Spanish Edition):

El sourcing especializado que desarrollaremos alo largo de estas paacute;ginas consistiraacute; en describir el arte de
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conseguir lamejor receta de comercio internacional. ES una ciencia manejarse con una visioacute;n holiacute;sticatal,
y un conocimiento sencillo y claro de mercados, que nos capacite pararesolver lamejor ecuacioacute;n de compras
para nuestra empresa. Como todo arte tambieacute;n haraacute; falta una parte de teacute;cnica. Aprender de

traacute; mites aduaneros, fletes, incoterms... y tantos otros conceptos que se utilizan en el comercio global seraacute;
clave.Unavez tengamos la idea de queacute; vamos a comprar, doacute;nde estaacute; el mejor sitio para hacerlo en
funcioacute;n de nuestra identidad como empresa, y en queacute; mercado 1o vamaos a poner a acance de los
consumidores, tendremos que llevarlo ala praacute;ctica.En este libro se relatan diferentes mercadosy como
eacute;stos pueden ser muy uacute;tiles, bien parainspirar €l nacimiento de nuevas empresas o mejorar |os resultados
de las empresas ya existentes. Elegimos China como escenario parailustrar de unaforma praacute;ctica, |os
sorprendentes resultados que podemos obtener mediante la optimizaci oacute;n de compras. Una adecuada
seleccioacute;n del mercado de origen, asiacute; como el mercado de destino de los bienes o servicios como objeto de
nuestro negocio, seraacute; clave.Es un libro para emprendedores de aacute;mbito global, trata de compras, pero de
muchas maacute;s cuestiones importantes para |os negocios en nuestros tiempos, habla de tendencias y datos
uacute;tiles atener en cuenta por nuestras empresas independientemente del lugar del planeta donde se encuentren. Se
pretende animar a lector a emprender y moverse en |0s negocios sin liacute;mites de frontera.l acute;ndiceEntendiendo
el sourcing como un negocio.- El sourcing especializado es el verdadero negocio.- Definir nuestro cliente, redactar
nuestra estrategia. iquest; Queacute; comprar y doacute;nde comprar? - Comprar en china no es la solucioacute;n para
todas | as empresas, aunque siacute; para muchas.- El sourcing especializado.- Cuando el tamantilde;o siacute;
importa.- Departamento de compras: consideraciones import-export.- iquest;Es €l fin del made in China?- Tratados de
libre comercio.- Condiciones en las operaciones de compraventa.- Las franquicias en China.- La compraventa de
empresasy China.- Chinacomo marca. "Si algo tiene China es que, despueacute;s de vivir aguiacute;, vayas donde
vayas te escuchan.- Las diferencias culturales: tener un coacute;digo diferente dificulta los negocios pero no por ello
los imposihilita.- Que no te echen de larueda, o importante en los negocios es que te inviten.- Los hegocios surgen
estando en marcha.- El eacute;xito de o baacute;sico.- Todos queremos o que no tenemos.- Pero entonces,
iquest;queacute; montamos?- Constituir una empresa en china.- No existen las jaulas de oro.- Laimportancia del
equipo.- Networking y el conector.- iquest;Es un entorno de crisis un buen momento para Emprender.- Cuando uno ve
una oportunidad es muy probable que otros tambieacute;n |o hagan.- Entonces, si quiero montar una nueva empresa,
iquest;por doacute;nde empiezo? Perfil del emprendedor y Cuestiones a plantear.- Seguro que vas a tener eacute;xito.-
Y tuacute;, iquest;por queacute; no emprendes?- Bibliografiacute;a.



