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1 of 1 people found the following review helpful. Este libro tiene el contenido de "25 Maneras de como ...By
FernandoEste libro tiene el contenido de 25 Maneras de como ganarse ala Gente" - hay un error , aunque de todas
formas es bueno como quieraa pesar del error, pero podria confundir a muchos posibles compradores.O of O people
found the following review helpful. Five StarsBy DanyExcelente0 of 0 people found the following review helpful.
Formativo.By Alvaro RuizComo siempre, cuando leo los libros del Sr. Maxwell, aprendo mucho sobre como ser mejor
persona.Los ejemplos e ilustraciones me ayudan a comprender mejor el mensaje que transmite su contenido.

Las relaciones son € epicentro de todas las experiencias positivas en |os seres humanos. Desde e momento en que
nacemos, |as relaciones nos marcan, en nuestras familias, en el campo de juegos, en la escuelay en nuestros trabajos.
Maxwell, un comunicador maestro y experto en estudio relacional, hace que el aprendizaje sobre las relaciones sea
algo accesible paratodos. Los liacute;deres maacute;s sofisticados y 10s vendedores podraacute;n asirse de habilidades
gue los haraacute;n progresar y 10s novatos en relaciones aprenderaacute;n teacute;cnicas que los transformaraacute;n
en unos verdaderos diacute;namos de sus relaciones.

About the AuthorJohn C. Maxwell, escritor, coach y orador, nuacute;mero 1 en lalistade best sellers del New Y ork
Times, fue reconocido en 2014 como €l liacute;der nuacute;mero 1 en negocios por laAMA; y como el experto en
liderazgo maacute;s influyente del mundo por Business Insider y larevista Inc. Sus organizaciones mdash; The John
Maxwell Company, The John Maxwell Team, EQUIPy la John Maxwell Leadership Foundationmdash; han formado
amaacute;s de 5 millones de liacute;deres de todo €l mundo. Para maacute;s i nformacioacute;n, visite
JohnMaxwell.com.



